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Retail Development Company
gaat inkopen bij Quantore en neemt de Thuiskantoor-formule over

BREUKELEN / BEUNINGEN — Quantore en Retail Development Company (RDC) willen een meerjarige samen-
werking bewerkstelligen. Deze samenwerking bestaat uit de belevering van de RDC-leden door Quantore en de
overname van de Thuiskantoor-formule door RDC. Eén en ander is vastgelegd in een intentieverklaring die is
ondertekend door Quantore’s algemeen directeur Arnold Theuws, Koos Boukens, algemeen directeur van RDC
en Jos Boot, directeur van The Read Shop. De overeenkomst geldt in eerste instantie tot eind 2009 en zal bij
tevredenheid van beide partijen leiden tot een definitieve overdracht van Thuiskantoor aan RDC en een meerja-
rige overeenkomst voor de levering van goederen aan RDC-franchisenemers.

Quantore wordt, zodra de logistieke performance het toelaat, de belangrijkste leverancier van het kantoorartikelenas-
sortiment van de franchisenemers die bij RDC zijn aangesloten. Het gaat dan om alle ondernemers die horen bij de
formules Thuiskantoor, The Read Shop (TRS) en Plantage Books and More (PBM). Eventueel kunnen leden van Boe-
kenPartners (BP) en door RDC te ontwikkelen formules in de toekomst ook gebruikmaken van de overeenkomst. De
franchisenemers zijn verplicht om minstens 80% van hun inkoop aan kantoorartikelen te bestellen bij Quantore. Echter,
de in- en verkoop van het Quantore huismerk blijft alleen voorbehouden aan de Quantore-leden. De eigen merken die
RDC momenteel voert, worden in overleg beschikbaar gesteld door de inkoopvereniging.

Thuiskantoor

Belangrijk onderdeel van de samenwerking is de overdracht van de franchiseformule Thuiskantoor aan RDC. RDC gaat
de formule ondersteunen en de meeverhuizende Thuiskantoor-medewerkers Eric Buscher en René Peijnenburg zullen
deze op professionele wijze verder ontwikkelen. Eerstgenoemde zal dat in de functie van directeur Thuiskantoor doen.
Zo blijft de continuiteit van de formule gewaarborgd. De Thuiskantoor-franchisenemers blijven in de toekomst lid van
Quantore.

Grote volumes

Arnold Theuws: “De samenwerking met RDC geeft ons de kans om kostenvoordeel voor onze leden te behalen. Door
het volume te vergroten, kunnen de kosten per eenheid in de keten verder omlaag. We zijn hard bezig onze logistieke
operatie efficiénter en effectiever uit te voeren, zodat alle leden uiteindelijk optimaal kunnen profiteren van deze bespa-
ringen. De verhuizing naar onze nieuwe, ruimere vestiging volgend jaar, zal deze ontwikkelingen alleen maar versnellen
en zal onze mogelijkheden zeker uitbreiden. De samenwerking met RDC en de overdracht van Thuiskantoor past bij
Quantore’s strategie voor de komende jaren waarbij de focus ligt op inkoop en logistiek voor die partijen die de zelfstan-
dige kantoorvakhandelaren vertegenwoordigen”.

Einde persbericht
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Quantore Europe B.V. is de grootste voorraadhoudende in- en verkooporganisatie voor de kantoorvakhandel in de
Benelux. Bijna 500 zelfstandige ondernemingen in de consumentgerichte markt en business-to-business markt sloten
zich bij de organisatie aan. Samen zijn zij eigenaar van Quantore. Naast de verkoop en distributie van kantoorbenodigd-
heden, computersupplies, kleine machines, meubilair en facilitaire artikelen, biedt Quantore verkoopondersteuning en
gezamenlijke reclame-uitingen. Ook implementeert Quantore verkoopstrategieén in de particuliere en zakelijke markt,
ontwikkelt ze productlijnen, levert ze diensten op automatiseringsgebied en adviseert ze leden in hun weg naar com-
mercieel succes.

Retail Development Company BV (RDC) is een holding die is ontstaan uit de succesvolle ontwikkeling van bekende detail-
handelsketens. ‘Stimulating partnersinretail’is daarbijde visie. RDC voorziet, door haar grote franchise-ervaring, gelieerde
ondernemers van de (slag)kracht van haar franchiseformules. RDC zorgt voor een goede backoffice, de juiste inkoop ende
beste marge. Daarmee creéertzijeendusdanigklimaat, datde ondernemerzich optimaal kanrichten opde klantinde winkel.

RDC bestaat uit de franchiseformules The Read Shop, Plantage Books & More, de inkoopcombinatie BoekenPartners
alsmede de nieuw te starten formule StadsKiosk. Door de toevoeging van de Thuiskantoor-formule telt RDC ruim 330
winkels.

Voor meer informatie of beeldmateriaal kunt u contact opnemen:

Quantore

Karin Hermens

T: +31(0)24 - 678 16 55

E: k.hermens@quantore.com
I: www.quantore.com.

Retail Development Company

Jos Boot (Directeur The Read Shop)
Straatweg 66t

3621 BR Breukelen

T: +31(0)346 - 280970

E: jos.boot@readshop.nl

I: www.rdcgroup.nl
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